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1 WER IST EIN BA-AFFILIATE UND WAS KANN 

ER/SIE TUN 

Ein BA-Affiliate ist ein/e Absolvent:in oder ein/e Freund:in der BALANCE Akademie und 

empfiehlt Ausbildungen und Seminare der Akademie an Interessent:innen weiter, die noch 

nicht Kund:innen der Balance Akademie sind. Für eine erfolgreiche Weiterempfehlung, die 

Interessent:innen zu Neukund:innen machen, zeigt sich die BALANCE Akademie durch 

eine BA-Affiliate-Provision erkenntlich. 

 

1.1 Ablauf/Provision: 

Meldet sich ein/e Interessent:in das erste Mal zu einer Ausbildung oder einem Seminar bei 

uns verbindlich an, so steht dem/der BA-Affiliate eine BA-Affiliate-Provision in der Höhe 

von entweder 

 

▪ EUR 400,- brutto für die Anmeldung eines/r Teilnehmenden für die Ausbildung zum 

Dipl. Coach, Dipl. BALANCE Kinesiologen/in oder zum/r Dipl. LSB (alternativ kann 

ein Gutschein für die Online-Kurs-Plattform bysy in der Höhe von EUR 500,- 

bezogen werden) bzw. 

 

▪ 10% des Ausbildungspreises der gebuchten Ausbildung/des gebuchten Seminars für 

alle anderen Ausbildungen oder Seminare in EUR brutto bis zu einer maximalen 

Provisionshöhe von EUR 400,- brutto. 

Beispiele: 

❖ Bucht ein Interessent die Ausbildung zum Dipl Trainer in der Höhe von EUR 

3.450,- → der BA-Affiliate stellt eine Rechnung an die Akademie in der Höhe 

von EUR 345,- brutto. 

❖ Bucht eine Interessentin ein Selbsterfahrungsseminar in der Höhe von EUR 

450,- → die BA-Affiliate-Provision beträgt EUR 45,- brutto. 

❖ Bucht ein Interessent eine Ausbildung zum Gesamtpreis über EUR 4.000 EUR, 

beträgt die BA-Affiliate-Provision EUR 400,- brutto.  

 

1.2 Storno: 

Storniert ein Teilnehmender in weiterer Folge die Ausbildung/das Seminar und bezahlt den 

Preis der Ausbildung nicht, so stornieren wir ebenfalls die BA-Affiliate-Provision.  
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1.3 Kommunikation/Fristen: 

Der/die BA-Affiliate meldet an die Akademie so rasch als möglich, spätestens innerhalb 

eines Monats nach Anmeldung, dass ein/e Interessent:in durch sie/ihn zu uns gefunden hat, 

damit die BA-Affiliate-Provision auch zugesprochen werden kann. Vergeht mehr als 1 

Monat nach Anmeldung des/r Interessent:in bis zur Meldung durch den/die BA-Affiliate, so 

erlischt der Anspruch auf die BA-Affiliate-Provision. Die BA-Affiliate-Provision kann immer 

nur für das Seminar oder die Ausbildung verrechnet werden, zu dem sich ein/e 

Interessent:in zum ersten Mal bei der Akademie anmeldet. Bei bereits bestehenden Kunden, 

die zuvor bereits Leistungen der BALANCE Akademie in Anspruch genommen haben, 

können keine BA-Affiliate-Provisionen verrechnet werden.  

 

Ausnahme - Lehrgang Dipl. Coach/LSB: Bei der Anmeldung zu den Lehrgängen Dipl. 

Coach & Dipl. LSB haben Teilnehmer:innen die Möglichkeit, den Namen der Person, die 

ihnen die Ausbildung empfohlen hat, zu vermerken. Wir melden uns daraufhin aktiv bei 

denjenigen, die vermerkt wurden. Der/die BA-Affiliate stellt dann eine Rechnung an uns 

(siehe Punkt 1.4). 

 

1.4 Eckdaten für die Rechnungslegung über die BA-Affiliate-Provision: 

Der/Die BA-Affiliate stellt eine Rechnung an die BALANCE Akademie mit folgenden 

Eckdaten: 

• Rechnungsadresse: Ruth Pils KG, Andritzer Reichsstraße 48/2. Stock, 8045 Graz 

• Leistung: BA-Affiliate-Provision – Name des Neukunden – Seminar/Lehrgang, der 

vom/von der Neukund:in gebucht wurde 

 

Die BA-Affiliate-Provision versteht sich in ihrer Höhe immer als Brutto-Provision. Eine 

dennoch allenfalls vom/von der BA-Affiliate zu entrichtende Umsatzsteuer ist in dem hier 

beschriebenen Provisionsbetrag bereits enthalten. 

 

 


